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Stellenausschreibung 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir 

Business Development Manager (w/m) 

 

 Über uns: 

Die achelos GmbH ist ein herstellerunabhängiges Softwareentwicklungshaus mit Sitz in 
Paderborn. Wir entwickeln innovative Lösungen, Produkte und Service für eingebettete Systeme 
in sicherheitskritischen Anwendungsfeldern. Unsere Experten unterstützen Kunden aus 
verschiedensten Branchen. Dabei setzen sie Sicherheitsanforderungen in stabile, 
anwenderfreundliche und zukunftsfähige Lösungen um. Für unser expandierendes 
Unternehmen suchen wir innovative Köpfe und echte Teamplayer mit Spaß an neuen 
Herausforderungen in einem spannenden Umfeld. 
 

Besuchen Sie uns im Web unter: www.achelos.de; www.qumate-world.de  
 

 Wir bieten: 

Unser Fokus liegt auf einer hohen Prozesssicherheit und einem aussagekräftigen 
Testmanagement für eine Ende-zu-Ende-Sicherheit. Wir bieten interessante und praxisnahe 
Aufgaben in sicherheitsrelevanten Anwendungsbereichen. Sie arbeiten in einem offenen und 
fairen Miteinander bei einer flexiblen Arbeitszeitgestaltung mit leistungsgerechter Bezahlung. 
Der Einsatzort ist Paderborn, ggf. vor Ort beim Kunden. 

Um die Expansion unseres Unternehmens weiter voranzutreiben, suchen wir per sofort einen 
erfahrenen Vertriebsprofi mit Key Account Erfahrung in der Funktion als Business Development 
Manager (w/m). 

 

 Tätigkeitsbeschreibung: 

Als Business Development Manager (w/m) übernehmen Sie die strategische Weiterentwicklung 
von Geschäftsopportunitäten in festgelegten Marktsegmenten und bringen Ihre 
Branchenerfahrung, z.B. aus den Bereichen Automotive und Subscription Management ein. 
 

http://www.achelos.de/
http://www.qumate-world.de/
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 Ihre Aufgaben: 
o Sie sind für den Aufbau und die Weiterentwicklung des Geschäfts mit 

strategischen Partnern und Großkunden in Europa verantwortlich. 
o Im Rahmen einer europaweit ausgerichteten Business Development Strategie 

bündeln Sie Kontakte in den einzelnen Marktsegmenten und Kundengruppen und 
gewährleisten eine optimale Kundenansprache, insbesondere von Neukunden. 

o Sie identifizieren Einsatzbereiche für Produkte und Services und entwickeln 
Lösungen für potenzielle Kunden und sprechen diese mit dem gesamten  
achelos Portfolio sicher an. 

o Als Branchenexperte kennen Sie die Stellschrauben der jeweiligen Segmente, 
erkennen Potenzial sowie Entwicklungsmöglichkeiten und positionieren achelos 
optimal vor Mitbewerbern. 
 

 Ihre Qualifikation 
o Sie besitzen einen fundierten kaufmännischen Hintergrund sowie ein hohes 

technisches Verständnis im Bereich der Embedded Sicherheitstechnologie. 
o Sie verfügen über eine mehrjährige aktive Vertriebserfahrung im technischen 

Umfeld und in relevanten Zielbranchen, wie eHealth (Telematikinfrastruktur),  
IT-Security (TLS-/IKE-Netzwerkverbindungen), Telecoms (Subscription 
Management). 

o Sie sind versiert im Umgang mit Key Accounts und OEMs. 
o Ihre Vertriebserfahrung wird durch eine hohe kommunikative Fähigkeit und eine 

souveräne Vertriebspersönlichkeit abgerundet. Sie gewinnen das Vertrauen Ihrer 
Geschäftspartner und kombinieren Ihre fachliche Kompetenz und 
Branchenerfahren mit Überzeugungskraft, Humor und Seriosität.  

o Sie sind ehrgeizig und stellen die Bedürfnisse Ihrer Kunden stets in den Mittel-
punkt, um diese bestmöglich auf Basis einer fairen Zusammenarbeit zu erfüllen. 

o Sie vermitteln dem Kunden überzeugend den Kundennutzen und lassen sich 
weniger auf die reine preisliche Argumentation ein. 

o Sie besitzen verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort 
und Schrift. 
 

 Weitere Informationen: 
Auf Sie wartet ein spannendes und komplexes Aufgabengebiet in einem expandierenden 
Unternehmen mit viel Gestaltungsspielraum. Ihr Erfolg wird mit hervorragenden 
Entwicklungsperspektiven sowie einem attraktiven Gehalt belohnt. 
 

o Arbeitsort:    Paderborn (ggf. vor Ort beim Kunden) 
o Befristung:    unbefristet 
o Beschäftigungsumfang:  40 Std./Woche 
o Urlaub:    30 Tage + Brückentage 
o Gewünschte Bewerbungsart:  schriftlich, per E-Mail 
o Gewünschte Unterlagen/  Lebenslauf, Zeugnisse, Angabe von Gehalts- 

Informationen:   wunsch u. möglicher  Einstellungstermin 

 
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung: 
 
Annette Balks 
achelos GmbH | Personalabteilung 
Vattmannstraße 1 | 33100 Paderborn 
E-Mail: personal@achelos.de 

mailto:personal@achelos.de

